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Notarieel jurist 
ontzorgt nu senioren
Bert Koopman
Amsterdam

Teun van Hellenberg Hubar (57) 
startte met zakenpartner Paul 
Rijpstra AlterEgo Services, een 
bureau voor zakelijke en persoon-
lijke dienstverlening aan senioren 
en hun kinderen. Hubar: ‘Van de 
2,6 miljoen 65-plussers is ruim de 
helft alleen.’

1Wat is nieuw?
‘we zien veel mensen die niet 
goed voorbereid zijn op de 

oude dag, vaak ook weduwen die 
onthand zijn. wij bieden één loket 
voor diensten van zakelijk advies 
tot huis-, tuin- en keukenzaken als 
begeleiding naar winkels of medi-
ci. Aan de zorgkant werken we met 
twintig oproepkrachten.’

2Wat zijn de spelregels?
‘we voeren een intakege-
sprek en stellen een plan op. 

Iemand kan al een abonnement 
afsluiten voor € 75 per maand. wij 
komen dan anderhalf uur bij hem 
of haar achter het bureau zitten 
om de post en de administratie af 
te handelen. Maar we adviseren 
bijvoorbeeld ook over een levens-
testament. Stel dat iemand thuis 

of in een instelling verzorgd moet 
worden. Het beheer van de finan-
ciën of de eigen onderneming 
moet dan goed geregeld worden. 
we mikken dit jaar op een omzet 
van € 150.000 tot €  200.000.’  

3Business of idealisme?
‘Ik was kandidaat-nota-
ris en daarna werkzaam in 

het bankwezen. Mijn zakenpart-
ner was hoofd van de Family Offi-
ce van MeesPierson. we doen dit 
deels uit idealisme. Veel senioren 
willen zelfstandig blijven en leu-
nen op familie of kennissen. Maar 
die zijn niet altijd beschikbaar.’

Drie vragen aan
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